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− Der Glasfasermarkt in Deutschland ist hoch zersplittert; 

bereits jetzt rund 170 lokale und regionale Anbieter sowie 

immer mehr neue Akteure

− Schnelle und effiziente Netzauslastung Schlüsselfaktor 

für nachhaltiges Wirtschaften & Wettbewerb

− Wesentlicher Teil der Lösung: Ausgestaltung erfolgreicher 

Wholebuy- & Open-Access-Modelle

− Durch Open Access entstehen neue 

Wertschöpfungspotenziale für alle Marktteilnehmer: 

Netzbetreiber, Vermarkter, Dienste-Provider sowie 

Geschäfts- und Privatkunden

Neue Wertschöpfung durch Open Access
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NETBRIDGE: Drehscheibe für Open-Access-Netze 
Wir bringen Infrastrukturlieferanten & Vermarkter auf einem virtuellen Netz zusammen
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Lokaler Netzausbau
Standardprozesse & 

Gigabit-Produkte

Deutschlandweite 

Vermarktungsfläche

Infrastruktur-

anbieter

Produkt-

vermarktung



NETBRIDGE: Verbindet Welten für unsere Partner & Kunden 
Mit passenden Angeboten für Infrastrukturpartner, ISP/Carrier und Vertriebspartner
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Moderne Gigabitprodukte

(Privatkunden und Geschäftskunden)

L2-/L3-Bitstream Access 

(Wholebuy / Wholesale)

Vielseitige Produktvorleistungen 

(Re-Sell & White Label)

NETBRIDGE: Schrittmacher für die Gigabit-Gesellschaft
Beschleuniger für gelebten Open Access & nachhaltigen Wettbewerb

Leistungsstarke Netzaggregation

(Netzzusammenschaltungen)

Umfassendes 

Vorleistungsmanagement

Partnerschaftlicher 

Netzbetrieb as a Service 

Wertschöpfung für alle Marktteilnehmer

& nachhaltiger Wettbewerb
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Plusnet Whitelabel-Lösung – Der ganzheitliche Lösungsansatz
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Das schlüsselfertige Haus: Mit den Whitelabel-Produkten von Plusnet 

bedienen Sie Ihre Privat- und Geschäftskunden mit innovativen Diensten 

und professionellen Services unter Ihrer eigenen Marke.

Nutzen für den 

Whitelabel-Partner

Alles aus einer Hand

Schnelle Umsetzung 

(GoLive)

Optimierte, erprobte 

Prozesse

Kompetenter, 

zuverlässiger Partner

Langjähriges Know-How

Namhafte Referenzen



Anbindung an Drittsysteme
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Plusnet Whitelabel-Lösung
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Whitelabel-Produkte: Realisierte Kundenprojekte
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